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内容大纲

完善好抖音个
人资料

① 抖 音 账 号

完 善 好 资 料 之 后 ，
抖 音 搜 索 关 键 词
进 入 直 播 间 寻 找
需 要 的 客 户 互 关

注

② 直 播 间 找 精 准 客 户

互 关 之 后 的 客 户 ， 建
立 抖 音 群 聊 ， 推 布 工
作 微 信 ， 引 导 客 户 加
微 信 领 取 学 习 资 料 ，
以 方 便 完 成 最 后 一 步

③ 引 流 至 微 信
加 到 微 信 的 客 户
发 送 资 料 并 且 给
客 户 推 荐 我 们 的

直 播 课 程

④ 微 信 分 享 资 料 以
及 推 课



 
①

抖音账号



 

抖音账号资料完
善

①：随便选一个人物头像就
好①

②

③

②：抖音名字统一“回关扣X，
领取抖音运营学习资料”

    由于同行较多，所以这边统一名字一

般是扣8或者扣9，名字领取抖音运营学习
资料或抖音运营涨粉学习资料都可以，尽
量用运营学习资料，因为“涨粉”可以说是
违规字，只有极少部分能通过审核，一小
部分没通过审核反而会导致账号封禁
③：个人简介

  个人简直最好正能量一点，或者想左图

这样，内容简单目的明了又没有敏感词，
注：最好不要在简介里面流微信号，因为
被同行看到会加你的微信然后举报，导致
微信封号得不偿失

  



 

②
直播间找精准

客户



 

⑴  找寻目标直播
间

点击搜索图标

01 02 03 04

输入关键词，如：
手机创业、短视频
运营、抖音运营、
抖音涨粉、涨粉变

现等等

点击“直播”，有些
直播不显示的可以
点击“用户”看到目
标用户头像在直播

都是可以进的

这个地方可以看到
直播间多少人，直
播间人少于一百五
的就不要进了，没
意义，而且被主播

看到会被拉黑



 

⑵  直播间关注详
细

点击小标题
点 击 添 加 本 栏 的 具 体 文

字 简 明 扼 要 地 说 明 内 容 。

进入直播间先点击图
中三个点，将“礼物特
效关了”不然会很卡

选择目标客户关注，也就是
跟主播互动的，扣777、
888、交朋友、抱一抱、
5188的都不要，这些都是
互粉的，学习意向不大，关
注了作用也不大

点开查看粉丝1w以上
的就不要了，回关的
几率极少，浪费关注
工位



 
引流至微信

③



 

（一）建群

依 次 点 开 十 个 窗 口 建 群 之 后 建 议 把 十
个 窗 口 删 掉 ， 方 便 再 次 建 群 不 会 拉 到
重 复 的 人 ， 也 方 便 拉 人 进 群 时 自 己 看
得 清 楚

建 群 如 果 都 显 示 操 作 频 繁 ， 注 意 不 要
强 制 性 建 群 ， 容 易 封 号 ， 拿 其 他 能 建
群 的 号 建 群 用 这 个 号 拉 人 就 行
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建 群 之 后 最 好 拉 自 己 另 一 个 号 进 群 ，
这 样 子 你 的 号 在 群 里 发 消 息 另 一 个 号
可 以 看 到 有 没 有 发 出 去 ， 如 果 所 有 的
号 都 发 不 出 去 消 息 可 以 发 群 公 告

在回关的人数窗口依
次点开十个创建群聊

如果创建失败还可以
用以下第二种方法，
随便点开任意一个人
聊天窗口，点击多人
聊天



 

（二）群聊话术

STEP2 STEP3STEP1

① 欢 迎 进 群 ， 这 里 是 抖
音 运 营 学 习 资 料 分 享 群

② 领 取 抖 音 运 营 学 习 资
料 加 威 信

③XXXXXXXXXXX

④ 免 费 领 取 、 不 收 任 何
费 用 （ 最 后 带 一 张 资 料
图 ）

十五分钟左右第三套
话术：

还有没领到资料的同
学吗？（再次带上第
一套话术带的资料图）

五分钟之后没人理你
的话就发第二套话术：

加了的朋友资料已发
送（带一张威信上给
别人发送资料的截图）

群公告话术：

欢 迎 大 家 加 入 抖 音 运 营
学 习 资 料 分 享 群

还 没 领 取 资 料 的 同 学 加
老 师 微 信

微 信 号 ：1111111111

免 费 领 取 ， 不 收 任 何 费
用 ， 由 于 抖 音 发 不 了 资
料 ， 希 望 大 家 理 解 ！ ！ ！

群聊话术尽量简单明了、易懂，
群里就三套话术加一个群公告
（群公告是在号发出去消息的
前提下发）



 

（三）群聊话术
截图

群 聊 话 术 一 截 图 群 聊 话 术 二 截 图 群 聊 话 术 三 截 图



 

（四）抖音小技
巧

充 分 利 用 每 一 个 号

首 先 十 个 人 创 群 ， 然 后 依 次 十 个 十 个 拉 人 进 群 ， 卡 到 群 人 数 为
3 9 ， 再 拉 十 个 ， 因 为 一 个 群 人 数 到 达 四 十 之 后 再 拉 人 进 群 是 会
发 出 去 群 链 接 需 要 对 方 同 意 的 ， 但 是 你 卡 到 3 9 再 拉 十 个 群 人 数
就 会 多 一 点 ， 群 人 多 加 微 信 的 几 率 也 就 大 一 点

一

拉 群 ：

关 注 的 时 候 不 要 吧 号 关 注 到 显 示 “ 关 注 人 数 太 快 ” 再 去 建 群 ， 关
注 到 差 不 多 数 量 就 退 出 去 ， 建 群 ， 趁 回 关 你 的 人 还 热 乎 ， 建 完 群
之 后 不 要 急 着 去 关 注 第 二 波 ， 刷 刷 视 频 划 划 水 ， 再 去 关 注 第 二 波 ，
既 做 到 了 养 号 又 不 浪 费 回 关 资 源
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账 号 如 何 充 分 利 用 ？
1 、 上 班 时 拿 一 个 号 先 去 直 播 间 关 注 ， 差 不 多 之 后 出 去 建 群 、 拉
人 ， 然 后 放 一 边 刷 视 频 ， 接 着 那 另 一 个 号 去 那 个 直 播 间 继 续 关 注 ，
还 是 一 样 的 方 法 ， 关 注 差 不 多 了 拉 人 【 在 这 个 前 提 下 可 以 把 这 两
个 账 号 互 相 关 注 ， 两 个 账 号 在 同 一 个 群 里 ， 这 样 子 两 个 号 可 以 往
同 一 个 号 拉 人 ， 既 不 浪 费 创 群 数 量 又 不 浪 费 时 间 】
2 、 十 二 点 到 五 点 之 前 只 用 两 个 号 绰 绰 有 余 ， 六 点 半 到 十 点 两 个
号 ， 也 是 同 样 的 方 法 ， 分 工 明 确 。
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微信加友多与少，取决抖音
群聊细不细



 
④

微信分享资料
以及推课



 04030201

好 友 备 注 ：
月 / 日

推 课

发 送 学 习 资 料 回 访



 

微信聊天内容截
图

03 04

01 02好友备注

推课（这个话术没有固定的，

如果你觉得你的话术更好把客

户推到课堂的话可以用你自己

的话术）

发送资料

细节：录完之后可以问客户：您

现在抖音做的怎么样了呀？有什

么不懂的都可以问哦【这句话可

以在推课之前说，也好为推课做

铺垫】



 

晚上到课话
术

①群里发的带链接话术

③同学有进入直播间吗？进了就
不要中途退出哦，以免跟不上老
师的进度

到课时间根据自己微信人数来

②晚上好
1、今天晚上的课程在已经开讲
了。请及时点击链接进入课堂。

2、注意不要随意进出课堂影响
学习效进度哦~



 

回访话术

在 推 课 的 两 三 天 后 可 以 做 一 次 回 访

同学下午好呀，最近听课感觉怎么样？【同学下午好，
最近还有去听课吗？】

一

话 术 ：2015

根 据 客 户 问 题 做 相 对 应 的 解 答
如 果 他 回 复 最 近 都 没 时 间 听 课 的 话 ， 可 以 说 ： 这 样 呀 ， 没 关 系 的 ，
我 们 直 播 课 每 晚 都 有 ， 您 看 您 哪 天 有 时 间 都 是 可 以 来 听 一 下 的
如 果 回 复 听 了 ， 但 是 学 不 明 白 ： 您 有 加 课 堂 讲 师 微 信 吗 ， 有 什 么
学 不 懂 的 是 可 以 课 后 微 信 咨 询 老 师 的 哦

如 果 还 有 回 复 其 他 问 题 不 知 道 怎 么 回 答 请 及 时 咨 询 身 边 人
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想要出单多，到课要做细
回访有必要，是出单关键



 

态度决定一切，细节决定成败

湖南晟鎏网络科技有限公司

完结


